
 

 
 
 
 
 

 

Jornada técnica 

Negociación internacional desde 

la perspectiva de género 
 

 
  

M a r z o Horario: 09:45 a 14:00 h 
Lugar: Cámara Comercio de Huesca 
Santo Ángel de la Guarda, 7 
22005 Huesca 
 
Asistencia gratuita previa inscripción 
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Descripción y objetivo 
 

 
El objetivo de esta sesión es dar a conocer las 
grandes diferencias que existen entre hombres y 
mujeres en la negociación internacional, anotar qué 
errores suelen cometerse para así plantear las 
soluciones adecuadas. 
Se presentarán las distintas herramientas de 
marketing internacional, así como las actividades de 
networking y promocionales especializadas en 
género, acercando a las empresarias y 
emprendedoras los mecanismos de negociación 
internacional. 
En definitiva, se tratará de aportar un manual de 
ayuda para mujeres exportadoras. 
 

Ponente 
 

 
Teresa Guillén Zulueta 

Responsable del Blog Mujer Exportadora y experta 
en comercio internacional. 
 
 

Programa 
 

 

> 09:45 h  

Apertura de la sesión. 

Carmen Fernández Ortíz del Río 

Presidenta AMEPHU Asociación de Mujeres 

Empresarias de la Provincia de Huesca. 

 

> 10:00 h  

Negociación y acción comercial desde la 

perspectiva de género. 

- Estilos y herramientas de negociación 
internacional para cada fase del proceso. 

- Toma de conciencia de la interculturalidad 
aplicada a los países y a los géneros. 

- Caso práctico de Acción comercial desde la 
perspectiva de género. 
 

> 12:00 h 

Marketing internacional desde la perspectiva de 

género. 

- Segmentación internacional y género. 
- Actividades de networking y promocionales. 
- Caso práctico de Marketing internacional 

desde la perspectiva de género. 
 

 

Inscripciones 
       www.camarahuesca.com/cursos 

  

 


